PROGRI

POUR VOUS. AUJOURD’HUL. ET DEMAIN

Je souhaite
vendre
en circuits
courts ou
developper
SSewi .~ 4% Uune activite
Nathalie SEAUVE  Nina CROIZET V aa \ ¢ — = d'accueil!

Les®
PROAGRI

- Conseillers a la pointe
de l'innovation technique

- Expertises spécifiques a toutes les productions
- Connaissance fine des territoires

- Indépendance du conseil

Vos interlocutrices

e la Dréme

Conseillére Diversification | Circuits courts Coordinatrice territoriale | Chargée de mission

04 27 24 07 39-062582 7779 N ' Alimentation et Tourisme
nathalie.seauve@drome.chambagri.fr << 04 75 26 99 43 - 07 85 05 46 23
nina.croizet@drome.chambagri.fr

Estelle FRANCOIS Sylvie MORGE

Conseillére en Agritourisme et Alimentation Transformation Fromagére

Bienvenue a la ferme 06 75 54 89 07

06 25 63 58 80 S sylvie.morge@ardéche.chambagri.fr
estelle.francois@drome.chambagri.fr

Séverine MOUNIER

Conseillére en agritourisme |

Bienvenue a la ferme

04 7582 4008 - 06 84 27 11 41
severine.mounier@drome.chambagri.fr

SEPTEMBRE 2!

ENGAGEMENT )
DE SERVICE }A‘ /2
E—
el
REF. 221

@ www.drome.chambre-agriculture.fr AFNOR CERTIFICATION BIENVENUE AGRICULTURES AGRICULTURES

. L ala TERRITOIRE
O www.facebook.com/chambreagriculture2é denos s ferme C}i&g?ﬂ;ﬁg{ﬁﬁé www.drome.chambre-agriculture.fr CH&A(\MBRE D‘AGF&U@RS;



HAITE VENDRE EN CIRCUITS COURTS

/ELOPPER UNE ACTIVITE

DES FORMATIONS
POUR AVANCER

2h POUR FAIRE LE POINT SUR MES PROJETS MES QUESTIONS
CONTACTS Hygiéne en ateliers fermiers : Nathalie Seauve

Vos contacts : ' Hygiéne en point de vente collectif : Nathalie Seauve

»> Circuits courts et transformation : Nathalie Seauve ) o . o
S . . Mieux commercialiser ses produits en circuits courts : Nathalie Seauve
> Activité d'accueil sur la ferme : Estelle Frangois

Mettre en place une activité agritouristique : Séverine Mounier

Communiquer efficacement sur Facebook, Instagram
et TripAdvisor : Nina Croizet

ETRE ACCOMPAGNE POUR BATIR MON PROJET : Déterminer la place du e-commerce parmi ses circuits de vente : Nina Croizet

DES CONSEILS PERSONNALISES _ -

Vos contacts : '

> Réfléchir ma commercialisation et batir une étude de marché : Nathalie Seauve

»> Concevoir et dimensionner mon projet d'accueil : Estelle Francois

> Analyser mon projet de transformation (respect de la réeglementation / plans
des locaux / plan de maitrise sanitaire...) : Nathalie Seauve

> Transformer des produits laitiers : Sylvie Morge

> Etre mis en avant grace a un réseau
Adhérer au réseau Bienvenue a la ferme : Séverine Mounier

Vendre via la restauration hors domicile (colleges / hopitaux) : Nina Croizet

Avoir des contacts de professionnels du type grossistes ou grandes
et moyennes surfaces : Nina Croizet

Etre accompagnés dans un projet de vente a plusieurs (PVC, ...) : Nathalie Seauve

Mettre en valeur mes produits en participant a des concours
» concours général agricole : Cécile Rimbert
« concours régional fermiers d'or : Nathalie Seauve

Aménager mon magasin de vente : Séverine Mounier



